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Die Hegner & Moller GmbH wurde 1991 durch Lutz Hegner und

Carsten Moller als Kanzlei fiir Finanzen und Immobilien gegriindet.

Wir verstehen unsere Aufgabe u.a. darin, mit unseren Kunden und
Mandanten personliche Ziele zu definieren, zu entwickeln und

gemeinsam zu erreichen.

Unsere Marktkompetenz liegt sowohl in der individuellen Betreuung
des Privatkunden in Kredit-, Finanz- und Immobilienfragen, als auch
in der fachkundigen Unterstiitzung des gewerblichen Kunden bei der

Entwicklung seiner Unternehmung.

Die erfolgreiche Zusammenarbeit mit einer Vielzahl von
Kooperationspartnern aus der Finanz- und Immobilienwirtschaft
ermoglicht uns nicht nur aus hauseigenen, sondern allen

marktrelevanten  Produkten ein individuelles Angebot zu erstellen.

Lutz Hegner
Geschaftsfuhrer
Hegner & Méller GmbH




Unsere Kunden stehen im Mittelpunkt unseres
Handelns. Unser Fokus liegt nicht auf einem Produkt,
sondern auf den Bedirfnissen des Kunden. Deshalb
legen wir groBten Wert auf eine fundierte Analyse
und eine ausfiihrliche Beratung, in der nicht nur die
Vorteile eines Angebotes in den Vordergrund gestellt,
sondern auch mdogliche Risiken abgewogen werden.
Ein intensiver Dialog ist uns wichtig - fair, ehrlich und
unabhdngig. Unser Ziel sind langfristige Partnerschaf-
ten mit zufriedenen Kunden.
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INDIVIDUELL + GANZHEITLICH

Wir verbinden Tradition mit Innovation. Traditionelle

Bankinstitute gehdren ebenso zu unseren
Kooperationspartnern wie neue Finanzierungs-
modelle von FinTech-Unternehmen. Daraus resultiert
ein breit gefdachertes Produktportfolio, welches es
uns ermdglicht, samtlichen Kundenanforderungen
gerecht zu werden. Unsere Angebote sind zeitgemaf3
und bedarfsorientiert. Stillstand bedeutet fir uns
Rickschritt. Deshalb entwickeln wir unsere Produkte

der Nachfrage entsprechend stetig weiter.
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KUNDENNAH + OBJEKTIV

Unsere Kunden sollen es so einfach wie mdglich
haben. Deshalb betrachten wir Dinge ganzheitlich
und bieten Komplettlosungen an. Wir sehen uns die
finanzielle Gesamtsituation unserer Kunden genau
an, um die bestmdogliche Losung zu finden. Ob Finan-
zierung, Kapitalanlage oder Immobilie — die Basis fiir
die Erfillung der individuellen Ziele und Wiinsche
unserer Kunden stellt immer ein ausfihrliches
personliches Gesprach und die detaillierte Aufnahme
der heutigen Situation dar.
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ALTBEWAHRT + INNOVATIV
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UNSERE LEITLINIEN




PRIVATKREDITE

Jeder Kunde hat ganz eigene Bediirfnisse und Vorstellungen. Wenn es
darum geht, die passende Finanzierung fir lhr Vorhaben zu finden, kostet
es viel Zeit und Arbeit, sich einen Uberblick auf dem Kreditmarkt zu
verschaffen und genau das Angebot zu finden, das Ihre Anforderungen am
besten erfillt. Im Zusammenspiel mit unserer modernen, webbasierten
Kundenverwaltung und eigenen Schnittstellen zu unseren Finanzierungs-
partnern kdnnen wir in Echtzeit das beste Angebot fiir Sie ermitteln. Unser
Ziel ist es jedoch nicht nur, das richtige Angebot zu vermitteln, sondern die
finanzielle Gesamtsituation fiir Sie nachhaltig zu optimieren. Beispielsweise
durch die Ablésung von bestehenden Krediten durch giinstige Umschul-
dungen.
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GEWERBLICHE FINANZIERUNGEN

Egal ob Freiberufler, Gewerbetreibender, Inhaber einer Personengesell-
schaft oder geschaftsfiihrender Gesellschafter eines mittelstandischen
Unternehmens — wir sorgen dafiir, dass Sie Ihren Kapitalbedarf mit der
passenden Finanzierung sichern kénnen. Schnell, flexibel und unbiirokra-
tisch. Dabei beschranken wir uns nicht nur auf bekannte, herkdmmliche
Bankprodukte, sondern nutzen samtliche auf dem Markt verfligbare Finan-
zierungsangebote. Gerade kleinen und mittelstandischen Unternehmen,
die aufgrund der restriktiven Kreditvergabepolitik traditioneller Banken oft
Schwierigkeiten haben, kurzfristige Liquiditdtsengpdsse zu schlief3en,
ermdglichen wir den Zugang zum Kapitalmarkt und eréffnen ihnen mit
unseren Peer-to-Peer-Produkten vollig neue Chancen.

FINANZEN

Birgit Roth
Kreditberatung

Torsten Marx
Leiter Unternehmenskredite
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Torsten Marx, Leiter Unternehmenskredite
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Christiane Plachta
Immobilienfinanzierung

Torsten Schwarze
Finanzberatung

IMMOBILIENFINANZIERUNGEN

Wer die richtige Immobilie und eine optimale Immobilienfinanzierung
wahlt, kann sich langfristig auf finanzielle Planungssicherheit und steten
Wertzuwachs verlassen. Wir entwickeln individuelle Finanzierungs-
strategien, die auf einen risikoarmen und langfristig gunstigen
Immobilienerwerb zielen. Der eigentlichen Finanzierung stellen wir eine
detaillierte Analyse voran, in der wir Ihren tatsachlichen Kapitalbedarf in
Hinblick auf gegenwartige und zukiinftige Gegebenheiten ermitteln. Wir
analysieren die Annahmerichtlinien jedes einzelnen Angebots, bewerten
die Kreditkonditionen in Abhangigkeit der finanziellen Ausgangslage,
erwdgen Alternativen, um faire Konditionen zu sichern und prifen
staatliche Fordermdglichkeiten fiir die Eigenheimfinanzierung. Wir sichern
Ihnen auf lange Sicht finanziellen Handlungsspielraum.

INDIVIDUELLE FINANZKONZEPTE

Auf einer breiten Basis aus Analyse und Beratung entwickeln wir ein person-
liches Finanzkonzept, das auf |hre Kapitalsituation und Ziele zugeschnitten
ist. Wir vertreiben keine firmeneigenen Finanzprodukte, sondern stellen aus
einem umfangreichen Angebot diverser Kooperationspartner einen unab-
hangigen und individuellen Finanzplan fiir Sie auf. Mit unserer Beratung
erreichen wir mehr als nur den Verkauf eines Produkts. Wir sichern Ihnen fiir
Ihre finanzielle Zukunft Vorteile, um Sie als (iberzeugten und zufriedenen
Mandanten spater weiter begleiten zu dirfen.

Dank unserer Kooperation mit vielen Bankpartnern sind wir in der Lage, samtliche

Finanzierungswiinsche unserer Kunden zu bedienen — sowohl fiir private Angelegen-
heiten als auch fiir gewerbliche Zwecke.
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Lutz Hegner, Geschaftsfuhrer

IMMOBILIEN ALS KAPITALANLAGE

Wer einen soliden Vermogenaufbau fir sich und seine Familie plant,
kommt an der Immobilie als Kapitalanlage nicht vorbei. Eine grof3e
Unabhdngigkeit zu volatilen Finanzmarkten und inflationdren
Tendenzen lassen Sie langfristig denken und planen. Die richtige
Bewertung des aktuellen Marktangebotes zur voraussichtlichen
Entwicklung der Lage und des Umfeldes bildet die Basis fiir eine
Kaufentscheidung. Wir wollen Sie personlich bei all diesen Fragen
beraten und begleiten. Darauf haben wir uns seit 25 Jahren spezialisiert.
In unserem umfangreichen Immobilienportfolio finden sich sowohl
Bestandsimmobilien mit hohen Mietrenditen, als auch kernsanierte
Denkmalimmobilien mit einem hohen steuerlichen Abschreibungs-
potential.

IMMOBILIEN FUR EIGENNUTZER

Der erste Schritt in Richtung eigene Immobilie ist immer eine fundierte

Prifung der individuellen Lebensplanung. Je nach lhren Zielen,

Lutz Hegner

Winschen und lhrer finanziellen Situation muss genau abgewogen R fesiihred

werden. Ein groBes Portfolio an Immobilien, von der charakteristischen
Altbauwohnung in der Stadt bis zum energieeffizienten Neubau im
Grlinen, ermoglicht uns eine zielgerichtete Immobilienvermittlung. Ist
die richtige Immobilie gefunden, haben Sie mit uns auch bei der Frage
nach der passenden Finanzierung einen fachkundigen Partner an lhrer
Seite. Denn wir vereinen Kompetenzen im Immobilienbereich mit der

Expertise im Bereich Finanzierung und sind so in der Lage, alle

Dienstleistungen aus einer Hand anzubieten. Kerstin Kempf
Immobilienmarketing

ir betreuen Ihr Immobilienkapital — vom Erwerb iiber die Verwaltun IS zur
Wir bet Ihr [ bilienkapital Erwerb tiber die Verwaltung b

Vermarktung. Wir optimieren Ihr Immobilienportfolio mit Kompetenz, langjihriger
Erfahrung und fachlichem Know-How.
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IMMOBILIENVERMARKTUNG

Wenn es um den Verkauf oder die Vermietung lhrer Immobilie geht,

Ubernehmen wir alle Leistungen, die fir die erfolgreiche Vermarktung und
Vermittlung notwendig sind - von der Wertermittlung uber die
professionelle Vermarktung bis hin zum Kaufvertrag. Wir machen uns bei
einer Vorortbesichtigung ein personliches Bild von der Immobilie und
ermitteln den realistischen Kaufpreis. Unsere Immobilienprofis kennen
insbesondere den Berliner Immobilienmarkt sehr gut und erzielen dank
langjdhriger Erfahrung den besten Preis fiir Sie. Wir erstellen ein
aussagekréftiges Exposé lhrer Immobilie und nutzen alle relevanten
Vermarktungskandle, um den passenden Kaufer zu finden. Wir beraten alle
Interessenten und fihren individuelle Objektbesichtigungen durch.
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IMMOBILIENVERWALTUNG

Eigentum verpflichtet und bringt Verantwortung mit sich. Die

Mietverwaltung erfordert viel Sachverstand und ist zeitaufwendig. Unser
Knut Bukowiecki

LeiteF immobifienverih Immobilienmanagement tibernimmt gern fiir Sie diese Aufgaben und bietet

Ihnen so eine professionelle Verwaltung Ihres Immobilienkapitals. Ob
Eigentumswohnung, Wohneigentumsgemeinschaft,  Miethaus  oder
Gewerbeimmobilie - wir sichern den dauerhaften Erhalt und die
Wertsteigerung lhrer Immobilien. Dies ist durch vielfdltige MalBnahmen
maoglich - insbesondere durch die Vermeidung von Leerstand, Reduzierung
von Bewirtschaftungskosten und Durchfiihrung werterhaltender und

wertsteigender Mal3nahmen.

Jessica Marzahn
Immobilienmanagement

IMMOBILIEN
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Tel: 030-2000399 0
info@hegner-moeller.de
www.hegner-moeller.de
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1Vd Immobilienverband Deutschiand IVD
Bundesverband der Immobilienberater,
- Makler, Verwalter und Sachverstandigen e V.

Geschaftszeiten
Mo - Fr 8.30 - 19.00 Uhr
sowie nach Vereinbarung




